Negocjacje handlowe
Czas trwania: 16 godz.
Koszt: 299 zt

Szkolenie, podczas ktdrego uczestnik bedzie miat okazje poznac i przecwiczy¢ réine style
negocjacji, wcieli sie w role negocjatora i pod okiem doswiadczonego trenera/praktyka negocjacji
wykorzysta poznane techniki. Dzieki konsultacji trenerskiej bedzie miat mozliwos¢
przeanalizowania procesu negocjacji, popetnianych btedéw oraz dostrzezenia swoich mocnych
stron.

Szkolenie dla Pracownikéw Dziatu Sprzedazy, oséb bezposrednio zwigzanych z procesem sprzedazy
i sprzedaza bezposrednig. W szczegolnosci szkolenie kierowane jest do oséb na stanowiskach:
Dyrektor Sprzedazy, Key Account Manager, Regionalny Kierownik Sprzedazy (ASM), Przedstawiciel
handlowy oraz oséb zwigzanych na co dzien ze sprzedaza i kupowaniem.

Program szkolenia:

Postawa zawodowa negocjatora
Przygotowanie negocjacji
Organizacja negocjacji
Struktura negocjacji
Prawidtowe formy negocjacji
Taktyki w negocjacjach

No vk wbnNeE

Kontrola przebiegu negocjacji



